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M Ladecisién ante una propuesta
de soborno provoca una excita-
ciénfisiol6gicamayor enaquellos
que deciden actuar en contra de
su propio interés econémico y la
rechazan que enaquellos que op-
tan por aceptarla. Asi se despren-
de del estudio sobre aspectos fi-
siolégicos y conductuales de la
corrupcién desarrollado por in-
vestigadores delaUniversitat Jau-
mel, que revela ademds una ten-
dencia mayoritaria a actuar de
forma ética y muestra la efectivi-
dad de la amenaza de un posible
castigo a la hora de frenar las ac-
titudes corruptas. «Al contrario de
lo que se hatendido a creer, no es
laviolacién o el cumplimiento de
unanorma ética dadalo que des-
encadenalaactividad emocional,
sino mas bien la decisién real de
actuar contra el propio interés
monetario», explicé ayer TarekJa-
ber-Lépez, investigador del gru-
po de Economia Experimental y
Computacional de la UJL.

Seguin precisé, su dltimo tra-
bajo «nos ha permitido acercarnos
al fenémeno de la corrupcién a
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Rechazar sobornos causa mas estrés

» Un estudio de la UJI revela que la pérdida de dinero por descartar una oferta corrupta desata mas
emociones de ansiedad que aceptarla » El posible castigo genera rechazo mayoritario a la corrupcion

Imagen del labhoratorio del grupo de investigacion so

ANALISIS DE EMOCIONES

Poligrafo y sudoracion

P Durante la toma de decisiones, los
investigadores midieron las reaccio-
nes fisiologicas de los sujetos utili-
zando como herramienta el poligrafo
para detectar las variaciones en la
sudoracion y excitacion emocional.

partir de la metodologia experi-
mental. Disefiamos un experi-
mento que nos posibilit6 analizar,
a través de un poligrafo, el com-
portamiento y las reacciones emo-
cionales de las personas frente a
una situacién que puede conllevar
decisiones corruptas».

El estudio, publicado en la re-
vista Frontiers in Behavioral Neu-
roscience, muestra cémo algu-

bre la psicologia de la corrupcion. Levante-ewv

nos sujetos mantienen un com-
portamiento «pro-social», recha-
zando la corrupcién, incluso cuan-
do no existe ningtin mecanismo
de castigo. Cuando si se plantea la
posibilidad de un castigo, el re-
chazo al soborno pasa a ser ma-
yoritario.

En el estudio, los sujetos expe-
rimentales se enfrentaron a una hi-
potética subasta en la que dos

empresas competian por la licen-
cia de unas obras publicas, paralo
cual hacfan sus pujas de niveles de
calidad, pudiendo también intro-
ducir sobornos para el subastador
que debia elegir la empresa que fi-
nalmente llevaria a cabo las obras.

Los sujetos que decidian como
empresa se enfrentaban a un di-
lema social, puesto que cuanto
mayor fuera el pago para el su-
bastador, mayor también la pro-
babilidad de que éste les conce-
diera la licencia para maximizar
sus beneficios. Sin embargo, esta
opcién implicaba un coste, pues la
reduccion en la calidad suponia
una reduccién en el beneficio de
todos los implicados en la subas-
ta, lo que se identificarfa con las
consecuencias negativas de la co-
rrupcién en la sociedad. «Pese a
que las bases de la teorfa econé-
mica predicen un comporta-
miento puramente racional y en
busca del beneficio econémico
personal, los resultados mues-
tran que las personas parecen re-
velar valores intrinsecos que les
frenan en contra de las tentaciones
corruptas. Efectivamente, tanto
empresas como funcionarios pa-
blicos se desvian de la estrategia
que maximiza su beneficio mo-
netario y optan por una estrategia
mas pro socia», destac6 Aurora
Garcia-Gallego, coautora del tra-
bajo y miembro del grupo de in-
vestigacién de la universidad cas-
tellonense.



