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_Investigadores y, sin embargo, empresarios

M. FABRA, Castellon
El interés por entrelazar la uni-
versidad con la empresa tiene, a
veces, ejemplos destacadamen-

venta sus tres productos estre-
lla. El mas llamativo es el deno-
minado Power market, un soft-
ware simulador del funciona-

Un grupo de profesores de la -
Universidad Jaume I de Castelldn crea

te practicos y, en este caso, enér-
gicos. Hace casi cuatro afios, un
grupo de profesores de

un simulador del mercado eléctrico

miento del mercado eléctrico es-
panol, programado en Java. El
programa simula la es-

Economia de la Univer-
sidad Jaume I de Caste-
116n cred el Laboratori
d’Economia  Experi-
mental (LEE), con un
proyecto que fue galar-
donado y financiado
por instituciones y enti-
dades locales, naciona-
les e internacionales
por un importe cerca-
no al millon de euros.
Lejos de montar el la- |,
boratorio y regocijarse |-
en el reconocimiento al |4
experimento, el equipo
se lo tomdé como un
punto de partida para
seguir trabajando y lle-
gar a revertir en la so-
ciedad los beneficios
acumulados tras multi-
ples aflos de experien-

cia investigadora. La |-
sociedad ya ha percibi-
do parte de esos benefi-
cios, con la publicacién
de articulos. Poco des-
pués comenzaron a lle- ||
gar encargos de otras M
universidades, como la
Pompeu Fabra o la de
Valéncia que desvela-
ron la oportunidad de
negocio. Ahora, los
fundadores del LEE
van a sacar al mercado
sus productos. Para
ello. han creado Experi-
mentia una empresa,
de las llamadas de base tecnolo-
gica, que sera una de las dos
mercantiles en cuyo capital so-
cial va a participar la Jaume 1.
El proyecto ya ha merecido el
premio de la Fundacién Everis
(antes DMR Consulting) que,
en sus bases, define claramente
el espiritu de Experimentia.
“La Fundacién Everis conside-
ra necesario fomentar ese espiri-

: Vi
Estacién eléctrica en Valencia. / SANTIAGO CARREGUI

tu emprendedor en el ambito
universitario y cientifico espa-
fiol, donde hay una gran cali-
dad en la investigacion pero en
la que escasean talentos empre-
sariales capaces de llevar a la
practica proyectos con valor co-
mercial”, explica. Y el LEE, di-
rigido por Nikolaos Georgan-
tzis e integrado por Aurora Gar-
cia-Gallego, Gerardo Sabater,

~

| tacionalidad, la
interaccion del entorno
y las tecnologias de pro-
duccion, las diferentes
funciones de costes de
las empresas producto-
| ras y las diferentes de-
mandas a las que se en-
frentan para llegar a es-
tudiar y analizar multi-
tud de escenarios de
mercado con el mayor
grado de realismo posi-
ble. Asi, es posible ex-
poner escenarios de fu-
siones y alianzas y, con
los experimentos reali-
zados hasta ahora, se
han concluido dos su-
puestos en los que la
energia eléctrica seria

mads barata para el con-
sumidor. Tanto en el ca-
so de que hubiera mas
distribuidores indepen-
dientes como en el que
se prohibiera la coinci-

Miguel Ginés-Vilar, Vicente Or-
ts, José Carlos Pernias e Ivan
Barreda, presentd al que iba a
ser ganador de un “proyecto
empresariales con claros objeti-
vos de innovacion, viabilidad y
beneficio para la sociedad”.
Después de pasar por la cri-
ba de muchos otros proyectos,
llegados de multiples universi-
dades, Experimentia sacara a la

dencia de productores
y distribuidores de la
misma compaiia, los
usuarios verian como
se rebaja su factura.

Quiza éste sea, ac-
tualmente, su producto
mas comercializable,
pese a su alto valor y
su pequena franja de
mercado. Sin embargo,
en breve, Hydromana-
gement puede convertir-
se en un producto estrella ya
que se trata de otro software
simulador del funcionamiento
de sistemas hidrologicos. Es de-
cir, un programa que evalua la
respuesta del mercado ante la
oferta de agua a diferentes ti-
pos de consumidores y en distin-
tos escenarios competitivos. Es
decir, el futuro mercado del
agua.




